5 Errores que estan matando tu embudo ,’. LambourMedia

“No es tu producto. No es el algoritmo. Es tu sistema.”

Mas del 80% de negocios que invierten en marketing digital tienen un embudo roto. Y no lo
saben. Siguen creando contenido, subiendo presupuestos, contratando agencias... y nada
cambia.

;Por qué? Porque nadie se atreve a decirte los errores que realmente importan.

En este PDF los vamos a reventar uno por uno. Sin maquillaje. Sin excusas. Porque si estas
leyendo esto, significa que en algin momento sentiste esa frustracion silenciosa: “Estoy
haciendo de todo... pero nada escala.”

Soy Ricardo Lambour. No me dedico a vender campafas bonitas. Mi trabajo es destruir
sistemas mediocres y reconstruir estrategias que generan crecimiento real. Esto no es
teoria: son verdades incomodas basadas en datos, pruebas, clientes reales y miles de
ddlares invertidos (y quemados) para aprender lo que hoy te estoy entregando en estas
paginas.

Si te duele lo que vas a leer, es porque aplica. Y si aplica, te prometo que aqui empieza tu
verdadero crecimiento.

Vamos con los 5 errores que estan matando tu embudo... y cémo corregirlos antes de que tu
competencia te saque del juego.
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1. Tu embudo no es un sistema. Es una serie de ocurrencias sueltas.

Tienes anuncios corriendo, una landing decente y quiza hasta un CRM. Pero todo funciona
como piezas sueltas, sin conexidn ni ldgica estructural. Tus leads entran, pero no saben a
ddnde van. No hay un flujo. No hay automatizacion real. No hay estrategia.

Es como querer correr un maratdn con zapatillas distintas, vendado, y sin saber la ruta.
Puedes tener los elementos correctos, pero si no estan orquestados, no sirven. Un embudo
sin légica es solo una serie de tacticas sin propdsito.

Cédmo se manifiesta:

e Leads entran pero no convierten.

e Hay herramientas, pero no hay integracion.

e Publicidad sin relaciéon con el contenido o con el funnel.
e Automatizacién que parece mas un caos que un sistema.

e No sabes qué pasa con el lead después del clic.

Lo que necesitas no es “hacer mas cosas”, sino construir una arquitectura estratégica
donde cada etapa del embudo tenga un rol especifico, esté alimentada por datos reales y
disefada para mover al usuario de forma progresiva. Un sistema bien construido no solo
atrae: guia, convierte y escala. Y si hoy tu embudo no lo estd haciendo, no es por falta de
piezas. Es por falta de disefo.
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2. Estas hablando con todos... y conectando con nadie.

Tu mensaje es tan genérico que podria aplicar a una ferreteria, una app o un terapeuta. No
hay un dolor claro. No hay una promesa concreta. Y mucho menos, una personalidad
estratégica que te distinga.

(Resultado? Campafias tibias. Leads que no entienden qué haces. Y un algoritmo que no
sabe a quién mostrarte. Porque si tu no tienes claro a quién le hablas, el sistema tampoco.

Tu copy es tan vago que no convence ni al chatbot.
Coémo se manifiesta:

e CTRs bajos y leads irrelevantes.

e Comentarios tipo “no entiendo bien qué hacen”.

e Engagement débil incluso con buen presupuesto.
e El mensaje “suena bonito”... pero no genera accion.

e Tu buyer persona ideal ni siquiera se siente aludido.

Tu audiencia no quiere poesia. Quiere precision. Segmenta mejor. Habla como piensa tu
cliente ideal. Detecta microintenciones, ndmbralas con crudeza y traducelas en mensajes
quirurgicos.

En digital no gana el que mas grita. Gana el que dice lo justo a quien realmente importa. Si
tu mensaje no incomoda, no activa o no excluye a nadie, entonces no estas diciendo nada.
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3. Estas obsesionado con el trafico... pero tu conversiéon da pena.

Tienes miles de visitas. Estas invirtiendo en pauta. Tus campafias estan activas. Pero los
resultados son mediocres. No es que el trafico esté mal. Es que cuando la gente llega, se
encuentra con una experiencia que no convence.

Tu landing tarda en cargar, tu formulario parece una aduana y tu mensaje sigue enfocado en
lo que tu haces... en lugar de lo que el cliente necesita.

Es como invitar a 1,000 personas a tu restaurante... y recibirlos con un bafio publico y sin
menu.

Cédmo se manifiesta:

e Costos publicitarios altos con pocos resultados.
e Tiempo promedio en pagina bajisimo.

e Tasa de rebote altisima.

e Muchos clics, cero accion.

e Feedback confuso tipo “vi la pagina, pero no entendi qué hacer”.

El problema no es el trafico: es el terreno donde lo aterrizas. Tu web no debe informar.
Debe vender.

Necesitas una sola intencion clara. Un mensaje que hable del dolor real del usuario.
Elementos de prueba social. Velocidad. Friccion minima. Si tu pagina no es un vendedor
silencioso con hambre de cerrar... entonces es solo decoracidn con presupuesto.
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4. Estas automatizando lo que no entiendes.

Automatizar sin estrategia es como construir una fabrica sin planos. Muchos negocios
activan secuencias de correos, bots o flujos en CRM sin entender realmente como piensa su
usuario.

El resultado: mensajes que llegan en el momento equivocado, respuestas automaticas sin
contexto y leads que se sienten tratados como ndmeros, no como personas. Y luego culpan
a la herramienta. No es la |A. Es tu falta de criterio.

Cédmo se manifiesta:

e |Leads que reciben correos fuera de contexto o repetidos.

e Bots que responden cosas absurdas o genéricas.

e Secuencias de email que nadie abre ni recuerda.

e Automatizacion que resuelve tareas, pero no genera accion.

e Latecnologia estd activa... pero el sistema sigue sin convertir.

Antes de automatizar, necesitas claridad brutal. ;Qué etapa del journey estas activando?
;Qué necesita el usuario justo en ese punto? ;Cudl es la accidn especifica que quieres
provocar?

Automatizar sin entender es escalar el caos. No necesitas mas flujos. Necesitas mas
intencion.
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5. No estas midiendo lo que importa (y lo que importa no lo estas midiendo).

Tienes dashboards, graficas y reportes automaticos. Pero si te preguntan por qué vendiste
mas este mes... no sabes. Estds rodeado de datos, pero sin foco. Estas midiendo volumen,
no impacto.

Y eso es peligroso. Porgue el ego se alimenta con likes, pero el negocio sobrevive con LTV y
CAC. Y si no sabes lo que cuestan tus resultados, entonces no tienes control. Tienes
esperanza.

Cédmo se manifiesta:

e Meétricas de vanidad como foco (impresiones, seguidores, vistas).

e No se conoce el CAC ni el LTV real por canal.

e Reportes que se ven bien, pero no dicen nada accionable.
e No hay hipétesis, solo observaciones pasivas.
e Elequipo “revisa” la data... pero nadie toma decisiones con ella.

Medir no es acumular nimeros: es encontrar patrones que guien decisiones. Si tus métricas
no estan conectadas con objetivos de negocio, entonces solo estas documentando el
pasado.

Los datos deben servir para ajustar, enfocar y escalar. Todo lo demas es ruido con buena
presentacion.
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Ahora ya lo sabes.

No es falta de presupuesto. No es culpa del algoritmo.
Es tu sistema. Tu estructura. Tu enfoque.

Estos cinco errores no son teoria. Son autopsias digitales. Los hemos visto una 'y
otra vez en empresas con potencial real... pero sin estrategia real.
Y si algo de esto te dolid, significa que todavia estas a tiempo de arreglarlo.

Porgue en digital, el que escala no es el que hace mas. Es el que lo hace con
intencidn.

El juego no se gana con creatividad bonita ni con herramientas de moda. Se gana
con sistemas pensados desde la raiz.

Con estrategia. Con datos. Con ganas.

;Quieres que tu negocio crezca de verdad?
Empieza por dejar de hacer lo que todos hacen.
Y empieza a construir como lo hacen los que lideran.

Ricardo Lambour
Estratega Digital y CEO de LambourMedia



